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16 Brexit Der tatsächliche Austrittszeitpunkt ist noch ungewiss. Fakt scheint lediglich, dass die Briten die Europäische Union  
verlassen wollen. Michael Heise, Chefvolkswirt der Allianz, über die Folgen des Brexit für Großbritannien und Europa, die Geldpolitik  
der Notenbanken und die Gründe, warum Deutschlands Wirtschaftswachstum robust bleiben wird.

64 Offene Immobilienfonds stehen wieder weit oben in der 
Anlegergunst und liefern – nach Regionen und Nutzungsarten 		
diversifiziert – solide Renditen.

74 Hitliste der Maklerpools Sebastian Grabmaier, Chef der 	
JDC Group, setzt auf den Megatrend Digitalisierung ohne jedoch die 
menschliche Komponente zu vernachlässigen.

	 16	 TITEL: Brexit, was nun? 		
		  Der Austritt Großbritanniens aus 	
		  der EU scheint ausgemachte 		
		  Sache. Was dieser Schritt für die 	
		  Kapitalmärkte bedeutet, wie sich 	
		  Investoren und Fondsanleger jetzt 	
		  positionieren sollten

	 30	 Europäische Nebenwerte 		
		  Philip Dicken, Columbia Thread-	
		  needle, über die Rolle von Timing 	
		  und Stockpicking 

INVESTMENTFONDS

	 40	 Absicherung in Job und Freizeit 	
		  Der Schutz vor existenziellen 		
		  Risiken zählt zu den uralten 		

VERSICHERUNGEN
	 50	 Wohnimmobilien 			 
		  In Krisenzeiten sind Investments in 	
		  Immobilien das Gebot der Stunde. 	
		  Insbesondere Wohnimmobilien 		

SACHWERTANLAGEN

	 64	 Offene Immobilienfonds 		
		  Zu rund elf Prozent sind Immobili-	
		  enfonds in Grobritannien investiert. 	
		  Was der Brexit für die Strategie der 	
		  Assetklasse bedeutet, welche 		
		  weiteren Anlageregionen als lukrativ 	
		  gelten und mit welchen Renditen 	
		  Anleger langfristig rechnen können

IMMOBILIEN 	 74	 Hitliste Maklerpools 		
		  Zahlen, Daten und Fakten: Die 		
		  Auf- und Absteiger des Jahres. 		
		  Was die Maklerpools planen

	 84	 Bei Anruf Umsatz 			 
		  Kommunikationsexpertin Claudia 	
		  Fischer über die Kundenakquise 	
		  mittels telefonischem Kontakt in 		
		  einer zunehmend digitalisierten Welt

FINANZBERATER

	 8	 Markt & Meinung 			 
		  Kolumnen von Robert Halver, 		
		  Baader Bank; Martin Stenger, 		
		  Fidelity; Stephan Michaelis, Kanzlei 	
		  Michaelis/Carsten Mumm über die 	
		  Perspektiven für den Aktienmarkt/	
		  Fintechs und die Folgen des  
		  Brexit
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RUBRIKEN

	 32	 Interview T. Rowe Price 		
		  Fondsmanager Oliver Bell über  
		  die Chancen von  Investitionen in 	
		  Schwellenländer, Afrika und den 	
		  Nahen Osten

	 34	 Banken und Fintechs 		
		  Wie Geldinstitute auf den Digitali- 
		  sierungszug noch aufspringen 		
		  können, wie sie Marktanteile 		
		  zurückerobern

	 36	 Finanzplatz China 			 
		  Bei allen Baustellen, die das Reich 	
		  der Mitte gerade bearbeitet, gilt 	
		  das Asset Management als 		
		  Wachstumsmarkt schlechthin.	

	 86	 Herausforderung Vermittlung 	
		  Digitalisierung kann das Vermittler- 
		  geschäft standardisieren. Urteile 		
		  zeigen indes, es ist nicht alles  
		  erlaubt 

	 88	 Provisionen oder nicht? 		
		  Die künftige Vermittlerrichtlinie 		
		  verschärft die Bedingungen, unter 	
		  denen Provisionen vereinnahmt 		
		  werden dürfen

	 92	 Beratung und Recht 		
		  Ruhestandsplanung, aber richtig/	
		  Das neue Erbschaftssteuerrecht

		  gelten dabei als Stabilitätsanker 		
		  im Portfolio. Viele Privatanleger 		
		  investieren über Fonds in den 		
		  deutschen Markt. Die Perspektiven 	
		  und Rendite-Chancen

	 62	 Digitalisierung 			 
		  Für Service-KVGen ist eine 		
		  optimale IT-Infrastruktur besonders 	
		  wichtig. Es gibt jedoch nicht eine 	
		  Software-Lösung, die alle Bereiche 	
		  abdeckt

		  Tugenden der Versicherer. Doch 	
		  der Kurs „back to the roots“ birgt 	
		  auch Risiken	

	 46	 Interview Basler 			 
		  Maximilian Beck über die Erfolgsfak-	
		  toren des runderneuerten Tarifs in 	
		  der Berufsunfähigkeitsversicherung 	
		  und potenzielle Risiken für die BU

	 48	 „Klarheit und Kompetenz“ 		
		  Markus Zimmermann, Oliver 		
		  Wyman, über die harten Einschnitte 	
		  im Versicherungsvertrieb und wie die 	
		  Assekuranz zu den Gewinnern von 	
		  morgen zählen kann 

	 70	 Berlin ist nicht London 		
		  Warum die  stark steigende Nach- 
		  frage nach Wohnimmobilien in Berlin 	
		  trotzdem keine Blase produziert

	 72	 Immobiliensuche 			 
		  Der digitale Fortschritt erschließt 	
		  neue Möglichkeiten, geeignete 		
		  Objekte zu finden. Der Kontakt von 	
		  Makler und Kunde bleibt wichtig


