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50 TITEL: Erneuerbare Energien sind hierzulande auf dem Vomarsch.
Das neue EEG sorgt jedoch für veränderte Bedingungen in der Produkt- 
gestaltung sowie für ein Umdenken bei Fondsproduzenten und Anlegern.�������������������������������������������

36 Das Geschäft wird digital Klaus Endres, Zurich: „Die Kunden 	
erwarten neben der persönlichen Betreuung mehr digitalen Service.“

64 Denkmalimmobilien vereinen Ertragsstärke und Steuervorteile.  
Wie Investoren mit der Anlageform besonders gut fahren

76 Beratung für Berater Martin Eberhard, Fondskonzept, will Makler 
von ihrer großen Zukunftsfähigkeit überzeugen.
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		  Depots neu zu justieren
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		  eine langfristige Orientierung benötigen
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24 Das Income-Thema trifft für Evi C. Vogl, Pioneer Investments, den Nerv 
der Zeit und erfüllt das Anlegerbedürfnis nach stetigen Einkünften.


