Berufsbild
schaffen/Gesetzliche

Verankerung

- die Honorarberatung soll den Verbrauchern als Alternative zum|
Provisionsmodell zur Verfiigung stehen und fir alle drei Produktgruppen von
Finanzdienstleistungen gesetzlich verankert werden.

L ein Berufsbild fur unabhangige Berater zu schaffen)|
as eine echte Alternative zur provisionsgebundene
Beratung darstellt.

Qualifikation

- der Versicherungs-, Anlage- und Darlehensberater muss hinsichtlich
derjenigen Produktgruppen qualifiziert sein, tber die er berat. Der
Finanzberater muss hinsichtlich aller drei Produktgruppen qualifiziert sein.

- einen formalisierten Sachkundenachweis sowi
feine laufende Fortbildungs-Verpflichtung einzufiihren,
Diese Ausbildung muss die Bereiche Anlageberatung,
Versicherungsberatung und Darlehensberatung
EleichermaBen beinhalten. Mittelfristig ist eing
berufliche Bildung anzustreben.

Verglitung

- der Honorarberater wird ausschlieBlich vom Kunden vergitet. Er muss
den Kunden vor Abschluss des Beratungsvertrages lber die Hohe der von
ihm verlangten Verglitung unterrichten. Fiir andere beratende Berufe, z.B.
Rechtsanwilte und Architekten, bestehen detaillierte gesetzliche
Vergiitungsregelungen. Das BMELV halt dhnliche Regelungen fiir
Honorarberater perspektivisch flir wiinschenswert, fir die gesetzliche
Regelung des Berufsbildes aber nicht fiir zwingend.

- die Vergltung der Honorarberater auf
Stundenbasis zu regeln und nach drei Jahren zul
levaluieren, ob weitere Regelungen zu den Gebuhren|
der Honorarberater notwendig sind sowie dem Berater]
aufzuerlegen, die entstehenden Kosten vor der
|Beratung darzulegen.

Provisionen

- Gegenuber der Verpflichtung zu Nettotarifen ist die Berechtigung und
Verpflichtung zur Durchleitung der Provision besser mit der
marktwirtschaftlichen Ordnung vereinbar und daher zu bevorzugen. Eine
Durchleitung der Provision an den Kunden ist im Versicherungsbereich aber
nur moglich, wenn fiir Versicherungsberater (nicht zwangslaufig auch fur
Versicherungsvermittler) das Provisionsannahmeverbot in § 34e Absatz 3 der
Gewerbeordnung und das auf § 81 Absatz 2 Satz 4 des
Versicherungsaufsichtsgesetzes gestltzte Provisionsabgabeverbot
aufgehoben werden. Dafiir sprechen auch marktwirtschaftliche und
wettbewerbliche Griinde.

- Honorarberater soll danach nur derjenige sein, dern
bei oder im Zusammenhang mit der Beratung kein
Zuwendungen von Dritten erhalt und festzulegen, dasg
Jein Honorarberater nur als solcher auftreten darf]
Ferner darf er keine Bestandsprovisionen annehmen.

Vermittlung

- der Honorarberater soll nicht nur abstrakt beraten diirfen, sondern auch
den Erwerb eines konkreten Finanzprodukts vermitteln konnen. Dem Kunden
ist nicht gedient, wenn er sich nach der Beratung selbst um den Erwerb des
Finanzprodukts kimmern muss. Es kann sonst passieren, dass er nicht nur
das Honorar des Honorarberaters, sondern tGber den Produktpreis auch die
Provision des Vermittlers zahlt. Fiir die Vermittlung darf der Honorarberater
aber weder vom Produktanbieter noch von einem Dritten einen
wirtschaftlichen Vorteil fiir sich behalten.

- die Anbieter auf der Basis einer gesetzlichen
Regelung dazu zu verpflichten, Nettotarife
flaichendeckend fiir alle Produkte des Finanzmarktes
einzufiihren und diese im Produktinformationsblatt
auszuweisen;

- dem Honorarberater auch die Vermittlung von
Produkten auf der Grundlage von Nettotarifen zu
ermoglichen

Aufsicht

- entsprechend dem Grundsatz, dass bei Tatigkeit in verschiedenen
Geschaftsbereichen die Aufsicht durch die ,,héhere” Behorde
wahrgenommen wird, sollte der neu zu schaffende Finanzberater jedenfalls
unter die Aufsicht der BaFin gestellt werden

- um eine bundeseinheitliche Aufsicht zu
sewadhrleisten, die Aufsicht Uber die Honorarberater
bei der BaFin anzusiedeln und Honorarberater dort zu
Jerfassen. Honorarberater sind bei Kundenbeschwerden|
im durch das Anlegerschutz- und
Funktionsverbesserungsgesetz vom 5. April 2011 (BGBI
| S. 538) bei der BaFin neu geschaffenen Register flr
\Vertriebs- und Compliancebeauftragte entsprechend
der Regelung flir Bankberater zu registrieren.

Steuerliche Behandlung

- fir Versicherungsvertrage im Bereich der Vorsorge (beispielsweise
Lebensversicherungen) konnen die Beitrage und damit auch die in den
Beitrdgen eingerechneten Provisionen flr die Vermittlung vom Verbraucher
im Rahmen des Sonderausgabenabzugs als sogenannte
Vorsorgeaufwendungen steuerlich geltend gemacht werden. Ein gesondert
abgerechnetes Honorar fir die Beratung tber dieselben Produkte kann
bisher hingegen nicht steuermindernd geltend gemacht werden. Eine
steuerliche Gleichbehandlung der Honorarberatung ist anzustreben.

- die umsatzsteuerliche Gleichbehandlung von)

Honorarberatern und Versicherungsmaklern sowie di
inkommenssteuerliche Gleichbehandlung vo
provisionsbeinhaltenden und provisionsfreie
Produkten zu priifen.

Offentlichkeit

- um die Akzeptanz der Honorarberatung bei den Verbrauchern zu steigern,
sollte die Bundesregierung mit dem Inkrafttreten einer gesetzlichen Regelung
Idie Offentlichkeit iber die Wesensmerkmale und Vorteile der Honorarberatung
aufkldren.

- die Offentlichkeit durch ein
IAufklarungskampagne (iber die Neuregelungen zu|
informieren. Insbesondere die Wesensmerkmale de
Honorarberatung in Abgrenzung zum
Provisionsvertrieb darzustellen.




