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Die Zahlen sind alarmierend und beunruhigend. 

Deutschland hat schon jetzt die zweitälteste Bevölkerung 

der Welt und die älteste in Europa. Nach Angaben des 

Statistischen Bundesamtes waren in 2010 nur 13,5 Prozent 

der hierzulande lebenden Menschen jünger als 15 Jahre. 

Weltweit hat nur Japan einen noch geringeren Wert. Um-

gekehrt ist jede fünfte Person in Deutschland älter als 65 

Jahre – Tendenz weiter steigend. Der Grund: Die Lebens-

erwartung steigt stetig. Die Menschen werden heute im 

Schnitt bis zu zwölf Jahre älter als vor 50 Jahren. Damit 

eng verknüpft ist die Pflegebedürftigkeitsquote. Bereits 

heute sind 2,3 Millionen Menschen auf fremde Hilfe an-

gewiesen, in zehn Jahren könnten es nach seriösen Schät-

zungen 3,4 Millionen sein. Dann hätten 27 Millionen 

Menschen einen Pflegefall in der Familie, dreimal so 

viele wie heute.
Eigentlich sollten diese Fakten Grund genug sein, sich 

über die Möglichkeiten einer finanziellen Absicherung des 
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steigenden Pflegerisikos zu informieren und zu handeln. 

Doch bis dato gibt es lediglich knapp zwei Millionen 

Pflegezusatz-Verträge. Und das Thema ist nach wie vor ein 

Tabu in der Gesellschaft. Jeder Gedanke daran wird ver-

drängt, dringend notwendiges Handeln unterbleibt. So 

menschlich dieses Verhalten auch ist, so fatal können die 

Folgen sein. Denn ein Pflegeplatz ist derzeit mehr als dop-

pelt so teuer wie die Summe, die – im Fall der Fälle – durch 

die gesetzliche Pflegeversicherung geleistet wird. Schlim-

mer noch, reicht das Vermögen des Betroffenen nicht, um 

die Pflegekosten zu decken, greift der Staat, der zunächst 

in Vorleistung geht, auf das Vermögen der Kinder oder der 

nächsten Angehörigen durch. Das Problem wird durch die 

aktuell oft diskutierte Altersarmut zusätzlich verstärkt. 

Denn bei vielen späteren Rentnern werden die Altersbezü-

ge für ein normales Leben kaum ausreichen, von einem 

pflegebetreuten ganz zu schweigen. Der Vorstoß der Politik, den Abschluss von Pflegezu-

satzversicherungen zu bezuschussen ist deshalb sicher der 

richtige Weg, wenngleich die Summe von 60 Euro pro Jahr 

bei weitem nicht ausreichend ist. Dennoch könnte auf die-

se Weise eine Sensibilisierung einer größeren Zahl von 

Menschen in Deutschland für die Notwendigkeit der Pfle-

gevorsorge erreicht werden. Für den Vermittler ist es in 

jedem Fall ein guter Aufhänger, um mit einem adäquaten 

Lösungsvorschlag auf seinen Kunden zuzugehen. Wie bei 

fast allen Dingen im Leben hilft es auch beim Thema Pfle-

ge frühzeitig tätig zu werden. Denn in jungen Jahren lässt 

sich ein optimaler Schutz für einen Bruchteil der Kosten  

erwerben, die im Alter, wenn die ersten, möglicherweise 

chronischen Erkrankungen auftreten, aufzubringen sind.  
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