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8010 Frontier Markets Der afrikanische Kontinent zählt zu den Hoffnungsträgern unter 	
Kapitalanlegern. Viele Volkswirtschaften Afrikas, darunter Südafrika (Foto) oder Nigeria, weisen 
enorme Wachstumsraten auf und werden von nicht wenigen Experten als künftige Börsenstars 
gehandelt. Mittlerweile setzen auch eine ganze Reihe von Fonds auf den Schwarzen Kontinent.

46 Social Media Rolf Schünemann, 
LV 1871, erklärt, warum die Nutzung von 
Facebook & Co. für Versicherer Vorteile 
bringen kann.

74 Zinshäuser Mehrfamilienhäuser 
werden von Kapitalanlegern derzeit 	
besonders stark nachgefragt. Welche 
Faktoren beim Erwerb zu beachten sind.

	 10	 Frontier Markets 			 
		  Länder wie Südafrika oder Nigeria 	
		  locken Investoren mit überdurch-	
		  schnittlich hohem Wirtschafts-		
		  wachstum. Bei welchen Fonds mit 	
		A  frika-Fokus der Einstieg lohnt.

	 20	 Interview 				  
		  Gabriel Panzenböck, Raiffeisen 	
		  Capital, verlangt ein noch 		
		  aggressiveres Vorgehen der 		
		N  otenbanken

 	22	 Laufzeitfonds 			 
		  Ansehnliche Renditen und 		
		  regelmäßige Erträge sowie ein 		
		  überschaubarer Anlagezeitraum 	
		  – mit diesem Anspruch treten 		
		  Fonds mit fester Laufzeit an

	 26	 Markt & Trends 			 
		  Die Halver-Kolumne/Schroders 	
		  baut Plattform Gaia aus/Die 		
		K  üssner-Kolumne/Barings setzt 	
		  auf Small Caps/Mittelstandsanlei-	
		  hen-Fonds von Robus/Aberdeen 	
		AM   übernimmt Scottish Widows/	
		G  lobal Asset Management  
		  setzt große Hoffnung in Japan/		
		I  nstitutionelle Investoren  
		  reduzieren Exposure/Rohstoffe  
		  verbilligen sich weiter

investmentfonds

	 46	 Social Media			 
		  Versicherer nutzen zunehmend 		
		K  anäle wie Facebook, um mit 		
		K  unden zu kommunizieren. Wer 	
		  erfolgreich sein will, braucht aber 	
		  eine durchdachte Strategie

	 50	 Interview 				  
		  Ulrich Leitermann, neuer 		
		  Vorstandsvorsitzender der 		
		S  ignal-Iduna-Gruppe, erläutert  
		  im Gespräch mit Cash.,  
		  wie er den Versicherer weiter  
		  entwickeln will

	 52	 Markt & Trends		   	
		  Neues in Sachen Solvency II/		
		  Bewertungsreserven: Politik 		
		  verspricht Hilfe/Debeka unter 		
		  Druck/Leyh wird VKB-Vorstand/	
		R  ainer Gebhart, WWK, im 		
		S  trategie-Interview/Basler bringt 	
		K  ombiprodukt für BU und Pflege/	
		H  anse Merkur mit neuer Unfall- 
		  versicherung am Markt

versicherungen
	 62	 Zweitmarkt 				 
		  Der Handel mit Secondhand		
		  Fonds boomt an den verschiede-	
		  nen	Fondsbörsen. Welche der 		
		S  achwertbeteiligungen besonders 	
		  gefragt sind

	 66	 Interview 				  
		  Hermann Ebel, Vorstand und 		
		I  nhaber der Hansa Treuhand,  
		  über die aktuelle Situation und  
		  die künftige Entwicklung bei 		
		S  chiffsfonds

	 68	 Markt & Trends 			 
		  Bericht vom Hansa-Forum 2013/	
		Z  BI Professional 8 wieder im 		
		  Vertrieb/Fünf Fonds aus den 		
		  Bereichen New und Old Energy 	
		  sowie Private Equity auf dem 		
		G  .UB. Analyse-Prüfstand/BaFin 	
		  genehmigt fünf KVGs/Fondshaus 	
		H  amburg Immobilien mit neuem 	
		N  amen/Neues in Sachen  
		R  egulierung für Emissionshäuser 	
		  und Vertriebe/Dr. Peters lanciert 	
		  Fonds für Institutionelle in  
		L  ondon			 

Sachwertanlagen

	 74	 Zinshäuser 				 
		  Mehrfamilienhäuser in großen 		
		M  etropolen ziehen Kapitalanleger 	
		  aktuell an. Dennoch sollte eine 		
		  detaillierte Standortanalyse  
		  nicht fehlen

	 80	 Interview 				  
		  Jörg Walter, IVM, Exklusivvertrieb 	
		  von Thamm & Partner, über 		
		G  ründe für die hohe Nachfrage 		
		  nach Anlageimmobilien

	 82	 Marktreport Berlin 			 
		  Facettenreiche Hauptstadt: Die 	
		N  achfrage in früher unattraktiven 	
		  Wohnvierteln zieht deutlich an

	 84	 Markt & Trends 			 
		  Baugenehmigungen legen 		
		  deutschlandweit zu/Markt für 		
		I  mmobilien-Spezialfonds mit neuer 	
		  Bestmarke für 2013/Prognose: 		
		  Flächennachfrage für Büromärkte 	
		  in 2014/Studie: Deutsche Immo- 	
		  bilienaktiengesellschaft unter-		
		  schätzt/Finanzierungsvergleich: 	
		T  op-Konditionen und -Berater 	

immobilien
	 88	 Nachwuchs 			 
		  Der Mangel an qualifiziertem 		
		  neuen Personal treibt Maklerpools 	
		  und Vertriebe gleichermaßen um. 	
		S  trategien zur Gewinnung neuer 	
		M  itarbeiter

	 94	 Vertrieb 				  
		  Wer langfristig erfolgreich sein will, 	
		  sollte auf Influencer setzen. Anne 	
		M  . Schüller erklärt, wie es geht

	 96	 Terminmanagement 		
		  Steffen Ritter sagt, wie Berater 		
		  ihre Termine systematisch  
		  organisieren sollten	

	 98	 Recruiting 				  
		  Andreas Buhr über moderne 		
		  Wege, geeignete Bewerber 		
		  für den Vertrieb zu finden

	100	 Markt & Trends 			 
		  BCA: Bilanz des 1. Halbjahres/		
		N  eue Maklerstudie/Million-Dollar-	
		S  unday von Dirk Kreuter/Neues  
		  in der Causa Infinus/Network-		
		  Convention des Maklerpools  
		  Blau direkt

finanzberater
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