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16 Best Performer Die Börsen der USA waren wie die meisten Aktienmärkte weltweit auf 
Rekordjagd. Kurszuwächse von 20 Prozent und mehr waren keine Seltenheit. Für Fondsanleger, 
die auf die richtigen Fonds gesetzt haben, bedeutete das ein sattes Renditeplus in ihren Depots. 
Cash. stellt zehn Fonds mit den höchsten Renditen aus den wichtigsten Kategorien vor.

32 Auf zu neuen Ufern 		
Andrej Brodnik, Jupiter Asset Manage-
ment, erläutert die Deutschland-Strategie 
der britischen Fondsgesellschaft.

70 Offene Immobilienfonds 	
Das Segment hat sich nach heftigen  
Turbulenzen neu aufgestellt. Der Anleger-
gunst haben die Kapriolen nicht geschadet.

	 8	 Märkte & Macher 			 
		  Was Wirtschaftsreformen in China 	
		  bringen/Hohes Handelsvolumen 	
		  bei der Deutschen Bank/Ausblick 	
		  2014 von J.P. Morgan AM/		
		L  uxusgüter-Hausse und kein 		
		E  nde?/Network-Convention

	 16	 Titel: Best Performer 		
		  Haussierende Börsen in 2013 		
		  sorgten bei vielen Fondsanlegern 	
		  für heitere Mienen. Cash. stellt die 	
		  am besten performenden Portfo-	
		  lios aus den zehn wichtigsten 		
		K  ategorien vor.

	 30	 Anlagestrategie 			 
		  Dr. Manfred Schlumberger, BHF 	
		T  rust, über die Chancen und 		
		R  isiken im Anlagejahr 2014

	 32	 Interview 				  
		  Andrej Brodnik, Jupiter Asset 		
		M  anagement, erklärt, wie die 		
		L  ondoner Fondsgesellschaft 		
		  den deutschen Anlegermarkt 		
		  erobern will.

	 34	 Osteuropa-Fonds 			 
		  Osteuropäische Schwellenmärkte 	
		  sind bei Anlegern schlecht gelitten. 	
		  Zu Unrecht, angesichts vielfach 		
		  attraktiver Kennzahlen.

	 36	 Markt & Trends 			 
		  Die Robert-Halver-Kolumne/ETF 	
		  als Baustein zum Vermögensauf-	
		  bau/Die Hans-J.-Naumer-Kolumne	

investmentfonds

	 42	 Ein Jahr Unisex-Tarife		
		  Die Bilanz der Versicherungs- 
		  branche über ein Jahr einheitliche 	
		  Prämien für Männer und Frauen 	
		  fällt gemischt aus. Aus Brüssel 		
		  droht neues Ungemach.

	 48	 Interview				  
		  Dr. Guido Bader, Stuttgarter 		
		L  ebensversicherung, über 		
		G  arantiezins-Szenarien und die 	
		  Produktstrategien für 2014.

	 50	 Markt & Trends 			 
		  Condor und Nürnberger erweitern 	
		  BU-Angebot/Zinszusatzreserve 	
		  belastet Versicherer zunehmend/	
		A  lte Leipziger-Hallesche legt zu/	
		N  eues Garantiemodell von Axa/		
		  bAV der Zurich mit Fonds

versicherungen
	 56	 Eine Branche sortiert sich neu 	
		  Seit Juli 2013 ist das Kapital- 
		  anla	gegesetzbuch in Kraft. Die 		
		E  missionshäuser haben sich mit 	
		  unterschiedlichen Strategien 		
		  auf 	die neuen Anforderungen 		
		  eingestellt.

	 62	 Interview 				  
		  Dr. Sönke Harrsen, Texxol, über die 	
		A  nlagemodelle des Unternehmens 	
		  und die Preisentwicklung von 		
		E  rdöl und Gas.

	 64	 Markt & Trends 			 
		  Neuer Geschäftsführer bei 		
		W  ölbern/ Alexander Betz über-		
		  nimmt wieder Efonds/Zwei aktuelle 	
		G  .U.B.-Analysen/Brenneisen 		
		  Capital und Fondskonzept koope-	
		  rieren/Wealth Cap legt Zahlen für 	
		  2013 vor/US Treuhand kündigt 		
		  neue Fonds an 

sachwertanlagen

	 70	 Top-Thema: Immobilienfonds 	
		  Offene Immobilenfonds haben sich 	
		  neu aufgestellt und strukturiert. 		
		A  uch als langfristiges Investment 	
		  finden sie den Zuspruch der 		
		A  nleger.

	 76	 Green Buildings			 
		  Nachhaltigkeit wird für Investoren 	
		  immer wichtiger. Sie steigert nicht 	
		  nur den Objektwert, sondern 		
		  entwickelt sich auch zum entschei-	
		  denden Wettbewerbsfaktor.

	 78	 Markt & Trends 			 
		  Erwerb von Wohnimmobilien 		
		  weniger erschwinglich/Produkte 	
		  von BHW und Deutsche Bank 		
		  Bauspar unter einer Marke/		
		I  nvestoren gehen mehr Risiko am 	
		  deutschen Markt ein/Energetische 	
		  Sanierung im Trend/Hohe Nach- 
		  frage bei Logistikimmobilien

immobilien

	 84	 Nachhaltige Finanzberatung	
		  Ökologische, ethische und soziale 	
		K  riterien sind auf den Kapitalmärk-	
		  ten 	auf dem Vormarsch. Trends 	
		  und Perspektiven nachhaltiger 		
		  Beratung

	 88	 Beraterregister 			 
		  Um die Vermittler-Datenbank der 	
		  Bundesanstalt für Finanzdienstleis-	
		  tungsaufsicht ist es ruhig gewor-	
		  den. Dennoch haben die Kritiker 	
		  den Kampf noch nicht 	aufgegeben. 	
		E  ine Zwischenbilanz

	 90	 Gestörter Vertrieb 			 
		  Die Rechtsprechung hat neue 		
		R  egeln aufgestellt, wenn eine 		
		T  rennung im Anlage- und Ver- 
		  sicherungsvertrieb unfriedlich 		
		  verläuft. Aktuelle Urteile und ihre 	
		A  uswirkungen auf die vertriebliche 	
		  Praxis	

finanzberater

	 97	 Cash.Köpfe 
	 97	 Impressum 
	 98	 Cash.Online

rubriken

	 92	 Berater-Service 			 
		  Organisation: Plan- und 		
		  konzeptloses Agieren im Vertrieb 	
		  verringert die Erfolgsaussichten 	
		  erheblich. Tipps für mehr Umsatz

	 93	 Markt & Trends			 
		  8. MMM-Messe in München/		
		N  euer Rahmenplan für 34f- 
		  Prüfung/Mifid II und Provisionen/	
		V  ersicherungsverteter dürfen 		
		N  ettopolicen vermitteln/Interview 	
		O  liver Pradetto von Blau direkt


