INHALT

¥

I 1 _

28 Titel: Neustart der betrieblichen Altersvorsorge Mehr und breiter, das sind
die Hoffnungen, die sich an die Einfiihrung des Betriebsrentenstarkungsgesetzes Anfang
dieses Jahren knipfen. Es sollen mehr Arbeitnehmer erreicht werden und das auch in kleinen
und mittleren Unternehmen. Martin Bockelmann von xbAV weiB, wie sich die Verbreitung

der Betriebsrente durch den Einsatz digitaler Mittel deutlich verbessern lieBe
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den profitabelsten Sparten.
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Die Zinszusatzreserve wachst
immer weiter und belastet die
zunehmend die Versicherer.
Der Ruf nach einem Handeln
der Politik wird lauter

Frontalangriff

Insurtechs mischen den etablierten
Versicherungsmarkt auf und locken
mit neuen ldeen auch immer mehr
Investoren an

SACHWERTANLAGEN

54

64

66

Im Wandel

Immobilienfonds stellen nach wie
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herhalten. Was zu beachten ist

Passende Strategie

Die Baufi-Zinsen sind auf
Bergfahrt. Immobilienerwerber
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68 Ferienimmobilien Neben Objekten an der See suchen Investoren auch zunehmend
in den Bergen nach lukrativen Immobilien als Kapitalanlage
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82 Family Offices Christoph Weber, Chef des Verbands unabhéngiger Family Offices,
erlautert die Perspektiven und die Aufgaben der Branche



