
MEDIA KIT 2019
Die neue Betriebsrente:  
Es gibt noch Tücken in der Praxis

Ertragsbringer Rock ’n’ Roll:  
Vorsorge mit dem Beat der 60er

TOP-THEMA

Fondspolicen 

Rendite-Power der Börsen nutzen

NR
. 1

2 
· D

EZ
EM

BE
R 

20
18

36
. J

A
H

R
G

A
N

G
  .

  Ö
ST

ER
RE

IC
H

 E
U

R 
6,

70
De

ut
sc

hl
an

d 
EU

R 
6,

00

w
w

w
.c

as
h-

on
lin

e.
de

EUR 7,00 JANUAR - MÄRZ 2019

GL   BAL INVESTOR
by

DIE WELT DER INVESTMENTFONDS

24
BIOTECHNOLOGIE
Investitionen  
in Krebs-Therapien

48
KLIMASCHUTZ
Climate Investing 
gegen CO2-
Emissionen

60
MUSIK
Mehr als  
Bowie-Bonds

MEHR ALS PANDA-DIPLOMATIE 

China – Gigant 
der Zukunft 

8



Cash. Schedule

Cash. is the main advertising medium for the entire financial services 
industry and a must read for all financial professionals.

Cash., founded in 1983, has been reporting for over 35 years. The 
magazine informs comprehensively and well founded about invest-
ment funds, insurance companies, real estate markets and alternative 
investment funds. Its readers are professional financial advisors and 
asset managers.

The magazine provides valuable information for customer meetings. 
It is published on a monthly basis and focuses on long-term invest-
ments and provision products.

The Cash.Special reports about the topics investment funds and  
insurances and is published in addition to Cash.Magazine. The  
supplement Cash.Special Investment Funds will be inserted in issue 
7/19 of Cash.Magazine.

The monothematic issue Cash.Special appear in addition to the 
Cash.magazine. Cash.Special reports about the following topics: Real  
Assets and Real Estate, Investment Funds and Insurances

News reports are published on a daily basis on www.cash-online.de. 
The Cash.-OnVista Newsletter appears twice a week, the property 
market – as well as the insurance newsletter appear daily. 

Frequency of publication: 12x annually 
Distributed circulation: 42.000*
Publisher: Cash.Print GmbH, Friedensallee 25, 22765 Hamburg, Germany, www.cash-online.de

Issue 2/19 3/19 4/19 5/19 6/19 7/19 8/19 9/19 10/19 11/19 12/19 1/20
On-
Sale 
date

24.01.19 21.02.19 21.03.19 18.04.19 16.05.19 20.06.19 18.07.19 15.08.19 12.09.19 17.10.19 21.11.19 17.12.19

Ad  
closing 02.01.19 30.01.19 27.02.19 27.03.19 23.04.19 27.05.19 26.06.19 24.07.19 21.08.19 24.09.19 29.10.19 25.11.19

Ad 
copy 
date

04.01.19 01.02.19 01.03.19 29.03.19 25.04.19 29.05.19 28.06.19 26.07.19 23.08.19 26.09.19 31.10.19 27.11.19

Cash.Special – our monothematical magazins

Issue
Cash.Special 
Real Assets 

and Real Estate

Cash.Special
Investment 

Funds

Cash.Special
Insurances

On-Sale 
Date 18.04.19 20.06.19 21.10.19

Ad closing 27.02.19 24.05.19 27.09.19

Ad copy 
date 01.03.19 27.05.19 30.09.19

*Source: IVW proved, III/2018

Cash.RATE CARD 2019
Wohnimmobilien: Chancen am  
deutschen Markt

Altersvorsorge:  
Die besten Strategien für 

den Ruhestand

Sachwertanlagen: Die aktuellen Konzepte 
der institutionellen Anleger

Thomas Kruse, CIO Amundi: 
„Multi-Asset-Fonds sind eine 

gute Alternative für niedrig 
verzinste Sparguthaben.“
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Fondsinvestment: Mehr Rendite 
ohne Markt-Prognosen

Altersvorsorge: So wird 
sie nachhaltig sicher  

und ertragreich

Paradise Papers: Wo Steuerbetrug beginnt  
und welche Folgen drohen

NR. 1 · JANUAR 2018
36. JAHRGANG .  ÖSTERREICH EUR 6,70

Deutschland 

EUR 6,00

www.cash-online.de

„Mr. Dax“  
Dirk Müller

Titel_neu_Müller-1-2018.indd   1 30.11.17   13:19

Digitalisierung: Wie die Versicherer 
näher an die Kunden wollen

Hitliste der Finanzvertriebe:   
Die Auf- und Absteiger des Jahres

Immobilienkauf

Klassiker Bausparen 

Attraktive Services & Konditionen
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Advertisement Rates

Special Advertising

www.cash-online.de

Technical Data

1/1 page, 4c/bw
Bleed 210 mm w x 280 mm h
Type area 178 mm w x 252 mm h
€ 8,700,–

1/2 page height, 4c/bw
Bleed 102 mm w x 280 mm h
€ 5,300,–

1/3 page height, 4c/bw
Bleed 73 mm w x 280 mm h
Type area 56 mm w x 252 mm h
€ 4,100,–

1/4 page height, 4c/bw
Type area 87 mm w x 124 mm h
€ 3,700,–

1/2 page diagonal, 4c/bw
Bleed 210 mm w x 138 mm h
Type area 178 mm w x 124 mm h
€ 5,300,–

1/3 Seite diagonal, 4c/bw
Bleed 210 mm w x 93 mm h
Type area 178 mm w x 81 mm h
€ 4,100,–

up to 	 4 	pages: € 179,– per thousand copies.
up to 	 8 	pages: € 209,– per thousand copies.
up to 	12 	pages: € 239,– per thousand copies. 

Magazine format: 210 mm width x 280 mm height
Bleed margin: +3 mm all around
Type area: 178 mm width x 252 mm height

Copy material: PDF x-3:2002 Acrobat 8.0, with crop marks,  
CMYK Data delivery: Beatrice Burmester
Phone: +49 40 51 444-253, Fax. +49 40 51 444-120, 
Email: burmester@cash-online.de

€ 179,– 

  4 Pages
  8 Pages
12 Pages

up to 25 g

Format RateArt

2/1 page, 4c/bw
Bleed 420 mm w x 280 mm h
Type area 386 mm w x 252 mm h
€ 17,300,–

COVER PAGES

Cover page  2	    € 10,700,–
Cover page  4           € 10,700,–

Quantity discount
3 pages 	        5%        
6 pages 	 8%
9 pages 	 12% 

* Only granted by ordering ads of the same size.

Series discount*
3x 		  3%
6x 		  5%
9x 	 7%

Bound-in
supplements

Loose
supplements

Reprints on demand; 
Oversize supplements € 224,–
per thousand copies.

SUPERBANNER
format (width x height): 728 x 90 Pixel
TCP € 50,–

BILLBOARD
format (width x height): 1.000 x 180 Pixel
TCP € 70,–

SKYSCRAPER
format (width x height): 160 x 600 Pixel
TCP € 50,–

WALLPAPER
format: individually
TCP € 70,– 

MEDIUM RECTANGLE SIDEBAR HEAD
format (width x height): 300 x 250 Pixel
TCP € 55,–

Contact: Helge Schaubode
Media Sales
Phone: +49 40 514 44-262
schaubode@cash-online.de

Marco Hentschel
Media Sales
Phone: +49 40 514 44-195
hentschel@cash-online.de

XXL-SKYSCRAPER
Format (width x height): 420 x 870 Pixel
TCP € 70,–

PI‘s/month: 217.496**
Visits/month: 114.415** 

**Source: IVW proved, September 2018

MEDIUM RECTANGLE CONTENT HEAD
format (width x height): 300 x 250 Pixel
TCP € 50,–

Newsletter by Cash.Online

Cash.-OnVista FN Insurances FN real estate

Frequency Tue. + Fri. daily on weekdays daily on weekdays

Standalone once a week once a week once a week

Superbanner 
(640 x 90 px) € 1,150,– € 740,– per week € 650,– per week

Fullsizebanner
(468 x 90 px) € 860,– € 830,– per week € 750,– per week

Promolink
(200 chars.+ 
200 x 133 px)

€ 860,– € 850,– per week € 790,– per week

Standalone 
(820 x individual) € 2,800,– € 1,800,– € 1,800,–



Issue Investment Funds

2/2019 Absolute Return Funds: alternatives in a changing interest rate environment

3/2019 Value versus Growth: Is this the time for value equities? 

4/2019 Digital Asset Management: Which concepts the investment companies offer consultants

5/2019 Dividend funds: Benefiting from the companies’ profits 

6/2019 Biotech & Healthcare: Which funds are benefiting from demographic change 

7/2019 Emerging Markets: Which emerging markets offer the greatest potential in the long term

8/2019 SRI funds: Boost your revenue with socially responsible investments

9/2019 Technology funds: Higher profit opportunities with tech-stocks

10/2019 Multi asset funds: How the asset class keeps reinventing itself 

11/2019 Small versus large caps: Which segment offers the best opportunities

12/2019 Germany funds: Which funds offer the best yields 

1/2020 Trends in product and sales for the upcoming decade 

Cash.Magazine

Issue Focal points

Tangible Assests &  
Real Estate 

l Ranking list of product suppliers
l Product trends 2019
l Residential property Germany
l Locations: the 40 most sought-after German cities

Special Investment Funds

l Market report 2019
l Multi Asset funds
l Discussions with fund managers
l Investment trends 2019

Insurances

l Discussions with insurers
l Retirement provision
l Biometry 
l Property insurance

Cash.Special



Frequency of publication: 4x annually 
Total circulation: 9.000
Publisher: Cash.Print GmbH, Friedensallee 25, 22765 Hamburg, Germany, www.globalinvestor.de

Global Investor Schedule

Issue 2/2019 3/2019 4/2019 1/0220

On-Sale date 14.03.19 06.06.19 05.09.19 21.11.19

Ad closing 20.02.19 15.05.19 14.08.19 30.10.19

Ad copy date 23.02.19 17.05.19 16.08.19 01.11.19

Global Investor

Global Investor 2-2019 Japan: New emperor,  
new  markets? 

Brexit: What investors 
need to take into account

Afghanistan: Presidential 
elections – What has 
changed?

Satellite technologie:  
Opportunities for  
Investors

Global Investor 3-2019 Real Estate: Urban  
innovations

Marijuana: The new 
tobacco?

Cloud: The future of data 
storing

Agriculture: Feeding the 
growing world population

Global Investor 4-2019 Logistics: Shared  
services for companies

Convertibles: Financial 
center in the heart of 
Europe

Switzerland: Financial 
center in the heart of 
Europe

Cryptocurrencies:  
Hype or sustained  
development?

Global Investor 1-2020 Commodities: Returns 
with water and metals

Renewable Energies: 
Can they replace nuclear 
energy?

Infrastucture: Changes 
through technology

Indonesia: Hidden  
Opportunities
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GLOBAL INVESTOR – Cash.’s latest magazine – offers outstanding 
opportunities to place your media-activities in an editorial environ-
ment that consists of „100 % investment funds“.

The innovative concept of GLOBAL INVESTOR observes financial 
markets worldwide, spots market trends and is incessantly forward-
looking, constantly focusing on investment funds. A global network 
of expert technical authors ensures maximum editorial quality and  
authenticity via the direct connection to the respective markets.

GLOBAL INVESTOR’s target group consists of well informed rea-
ders with a pronounced interest in investment funds. A specifically  
compiled distributor list targets professional investors, institutional  
investors, investment companies, private banking, family offices,  
asset managers, foundations, pension funds, KAG‘s, fund boutiques 
and independent agents who are specialized on investment funds.

Target groups of Global Investor:
■ 	Investment managers
■ 	Multi Family offices
■ 	Single Family offices
■ 	Institutional Investors
■ 	Private banker
■ 	Foundations
■ 	Pension fund assets
■ 	Investment companies and fund boutiques

RATE CARD 2019



Advertisement Rates

Cover Pages

Technical Data

1/1 page, 4c/bw
Bleed 210 mm w x 280 mm h
Type area 175 mm w x 233 mm h
€ 5,200,–

1/2 page height, 4c/bw
Bleed 102 mm w x 280 mm h
€ 2,800,–

1/3 page height, 4c/bw
Bleed 73 mm w x 280 mm h
Type area 58 mm w x 233 mm h
€ 1,600,–

1/2 page diagonal, 4c/bw
Bleed 210 mm w x 138 mm h
Type area 175 mm w x 116,5 mm h
€ 2,800,–

1/3 Seite diagonal, 4c/bw
Bleed 210 mm w x 93 mm h
Type area 175 mm w x 78 mm h
€ 1,600,–

Magazine format: 210 mm width x 280 mm height
Bleed margin: +3 mm all around
Type area: 175 mm width x 233 mm height

Copy material: PDF x-3:2002 Acrobat 8.0, 
with crop marks,  
CMYK Data delivery: Beatrice Burmester
Phone: +49 40 51 444-253, Fax. +49 40 51 444-120, 
Email: burmester@cash-online.de

Cover page  2	    € 5,700,–
Cover page  4           € 5,700,–

Special Advertising

up to 	 4 	pages: € 179,– per thousand copies.
up to 	 8 	pages: € 209,– per thousand copies.
up to 	12 	pages: € 239,– per thousand copies. 

€ 179,– 

  4 Pages
  8 Pages
12 Pages

up to 25 g

Format RateArt

Bound-in
supplements

Loose
supplements

Reprints on demand; 
Oversize supplements € 220,–
per thousand copies.

1/4 page height, 4c/bw
Type area 87 mm w x 124 mm h
€ 3,700,–

Contact: Helge Schaubode
Media Sales
Phone: +49 40 514 44-262
schaubode@cash-online.de

www.globalinvestor.de
SUPERBANNER
format (width x height): 728 x 90 Pixel
Rate per month: € 1,100,-

BILLBOARD
format (width x height): 1.000 x 180 Pixel
Rate per month: € 1,100,-

SKYSCRAPER
format (width x height): 160 x 600 Pixel
Rate per week: € 1,100,-

WALLPAPER
format: individually
Rate per week: € 1,500,- 

MEDIUM RECTANGLE SIDEBAR HEAD
format (width x height): 300 x 250 Pixel
Rate per week: € 1,100,-

GL   BAL INVESTOR
by

Blinder Bildunterschrift hier Fugitio min 
cora quia diore excerov iduntibus Fo

to
: P

ic
tu

re
 A

lli
an

ce

Angewiesen  
auf Deutschlands  
Unterstützung

Scheitert Macron, wären damit auch 50 
Jahre der diplomatischen Anstrengungen 
Deutschlands, das Land vor der Isolation 
in Europa zu bewahren, womöglich zum 
Scheitern verurteilt.

Autor: Professor Douglas Webber, Fontainebleau      

Bundeskanzlerin Angela 
Merkel (CDU) empfängt den 

französischen Präsidenten 
Emmanuel Macron am 

15.05.2017 in Berlin mit 
militärischen Ehren. Beide 
Politiker sind  aufeinander 

angewiesen.
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~ EUROPA ~

Sparquote sei systematisch zu hoch. „Vorsprung durch Angst“ 
ist der treffende Titel der Analyse. Die historische Erfahrung 
bei Menschen wirkt manchmal viel länger nach, als oft geglaubt 
wird. Zudem haben weit verbreitete Stimmungen innerhalb der 
Bevölkerung häufig Effekte gehabt, die Politiker entweder nicht 
wahr haben wollten oder unterschätzt haben. Genau deshalb ist 
spannend, wie Europa die Verteilungsfragen regelt, die im Zu-
sammenhang mit dem Brexit auf die Agenda gekommen sind.

George Soros erwartet, dass die diesbezüglichen Verhand-
lungen mindestens fünf Jahre dauern, und kann sich gut vor-
stellen, dass es bereits vor der Durchführung der Scheidung zur 
Versöhnung kommt. Die Verhandlungen sind kompliziert und 
niemand kann die Lösung ahnen. Offensichtlich ist, dass jede 
Verhandlungspartei versuchen wird, ihre Position zu verbes-
sern. Der Brexit  bietet daher nicht nur Risiken, sondern auch 
Chancen für die einzelnen Parteien.

Das Interessante an Europa war immer die Nähe zur Alter-
native. Es gibt keine Region auf der Welt, die auf gleichem Raum 
eine derartige gesellschaftliche Vielfalt bietet. Genau diese Viel-
falt hat immer auch dazu beigetragen, die staatliche Regulierung 
im Zaum zu halten ohne die Marktinteressen zu stark zu beto-
nen. Die Verhandlungsführer aus London haben erklärt, dass sie 
gern auch nach dem Brexit an den europäischen Regulierungen 
im Gesundheitsbereich partizipieren wollen. Offen ist, in wel-
chen anderen Bereichen das auch so ist.

Wenn es England gelingt, einen vorteilhaften Vertrag mit 
Brüssel auszuhandeln, eröffnet dies auch für andere Länder 
Optionen. Italien beispielsweise ist mit seiner Situation unzu-
frieden. Ein Austritt à la Brexit kommt im Moment noch nicht 
infrage, aber manche Politiker wünschen sich die Möglichkeit, 
gesichtswahrend aus dem Euro auszusteigen, ohne die Römi-
schen Verträge zu annullieren.

Welche weiteren Austrittsvarianten in den europäischen Demo-
kratien mehrheitsfähig werden, ist unklar. Klar ist jedoch, es wird 
verhandelt und nicht geschossen. Das ist die wahre Errungenschaft 
Europas und die beste Voraussetzung für langfristige Prosperität.

Der in den vergangenen Monaten zurückgekehrte Optimis-
mus gegenüber Europa ist also durchaus berechtigt. Die weltwei-
ten Investoren haben auch schon einen Teil ihrer Anlagegelder 
umgelenkt, abzulesen an den Mittelzuflüssen in europäische Ak-
tienfonds. Die USA haben indes an Attraktivität eingebüßt, ins-
besondere seit sich abzeichnet, dass Donald Trump seine Wahl-
kampfversprechen nicht so umsetzen wird, wie im Wahlkampf 
angekündigt. Zugunsten von Europa spricht auch die wirtschaft-
liche Beschleunigung.  Inzwischen kann der alte Kontinent auch 
beim Wachstumstempo mit Nordamerika mithalten. Nach der 
jüngsten Schätzung des Internationalen Währungsfonds wird 
das europäische Bruttoinlandsprodukt 2017 um zwei Prozent 
wachsen, verglichen mit 2,3 Prozent in den USA.

Positiv festzuhalten ist auch der Fortschritt im europäischen 
Bankensektor. Die Probleme in Italien und Spanien wurden in 
den vergangenen Monaten mit Nachdruck angegangen. UniCre-
dit stärkte ihre Kapitalbasis um 13 Milliarden Euro; gleichzeitig 
wurde in Italien ein Rettungsfonds über 20 Milliarden Euro ge-
schaffen sowie bei den drei Krisenbanken Monte die Paschi di Si-
ena, Veneto Banca und Banca Popolare die Vicenza eine Lösung 
gefunden. Desgleichen in Spanien, wo solide Kreditinstitute ihre 
schwachen Wettbewerber übernehmen. So schluckte Santander 
(die Nummer drei im Heimatmarkt) die lokale Nummer sechs, 
Banco Popular, und wird damit zum spanischen Marktführer. 
Auf diese Weise hat sich der europäische Bankensektor stabili-
siert, mit positiven Effekten für Unternehmen und die generelle 
wirtschaftliche Dynamik in Europa. //

Europa hat sich in den vergangenen Monaten politisch 
bemerkenswert stabilisiert. Die populistischen Be-
wegungen mit ihrem Gefahrenpotenzial für den Zu-
sammenhalt verloren an Bedeutung. Die Gewinner 

wichtiger Wahlen waren pro-europäisch eingestellte Politiker. 
Vor allem der Sieg von Emmanuel Macron, der nun mit klarer 
Mehrheit Frankreich regieren kann, hat das Vertrauen in und 
gegenüber Europa deutlich gestärkt. Vor wenigen Monaten, als 
die Griechenland- und Flüchtlingskrise die Hauptthemen waren, 
wagten viele nicht einmal von dieser Entwicklung zu träumen - 
insbesondere nicht an der Wall Street.

Sie hat die Börsenkurse beflügelt. Der Stoxx Europe 600 ist 
wieder in die Nähe seiner einstigen Rekordstände gerückt. Ob 
jetzt der richtige Zeitpunkt ist, aufgrund der politischen Entwick-
lungen, das eigene Portfolio stärker auf Europa auszurichten, 
darf allerdings bezweifelt werden. Einen weiteren Macron wird 
es in Europa nicht geben, auch in Deutschland nicht. Ähnliche 
Kursbewegungen wie in den vergangenen Monaten sind nicht 
abzusehen. Auch die Wirtschaft läuft gut. Kurzum: Die Rahmen-
bedingungen sind eingepreist, wie Börsianer gerne sagen.

Vor rund 20 Jahren bezeichnete der „Economist“ Deutschland 
als den lahmen Mann Europas. Jüngst titelte er „The German 
Problem“ und sekundierte damit dem US-Präsidenten Donald 
Trump, der den deutschen Handelsbilanzüberschuss als ein in-
akzeptables Problem bezeichnet. Dieser gemeinsame Fingerzeig 
von The Donald und „The Economist“ auf Deutschlands Wirt-
schaftsstärke ist ein Indiz für die Probleme anderer Länder.

Beim Vergleich Deutschlands wird oft vernachlässigt, dass 
es im letzten Jahrhundert zwei Weltkriege verloren und häufig 
fundamentale Wechsel der gesellschaftlichen Strukturen erlebte. 
Dieses historische Wechselbad würde englischen Adligen, fran-
zösischen Unternehmerfamilien oder der amerikanischen Ober-
schicht, den sogenannten White Anglo-Saxon Protestants (WASP), 
nicht nur schlaflose Nächte bereiten, sondern Existenzängste.

Die Vermögenssituation in Deutschland ist daher anders als 
in diesen Ländern. Wenn ganze Generationen erhebliche Teile 
des Nettolebenseinkommens dafür 
aufwenden müssen, Haus und Hof 
sowie Straßen und Schulen wieder-
holt neu aufzubauen, dann fällt der 
Grundstock des Vermögens geringer 
aus als dort, wo der erwirtschaftete 
Reichtum von Generation zu Ge-
neration ohne diese Rückschläge 
weitergegeben werden konnten. Als 
Siemens-Aktionär wurde man seit 
Gründung der Gesellschaft dreimal 
enteignet. Einem Nestlé-Aktionär 
blieb dieses Schicksal erspart. Vor 
diesem Hintergrund ist auch das im 
Vergleich zu Deutschland extrem 
hohe Pro-Kopf-Vermögen der Italie-
ner zu sehen.

Dieser Kontext relativiert den 
Vorwurf des Economist, die deutsche 

Vorsprung 
durch Angst

Das erneute Vertrauen der Investoren in 
Europa ist zwar berechtigt, doch einen 
zweiten Macron wird es nicht geben. 
Argumente für und gegen die Investition.

Autor: Dr. Georg Oehm, Zürich    

DR. GEORG OEHM
ZÜRICH  47°  22 ‘  N,  8°  32 ‘  O

Der Autor ist der Initiator des Aktienfonds 
Mellinckrodt German Opportunities. 2008 
gründete er die Mellinckrodt & Cie. AG.

VERGLEICH ZWISCHEN  
DER EU UND DEN USA

BEVÖLKERUNG

BRUTTOINLANDS-
PRODUKT

FLÄCHE

Europäische Union

~510 Mio.

15,2 Mrd. USD

4,4 Mio. KM²

~320 Mio.

18,6 Mrd. USD

9,8 Mio. KM²

USA
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Marco Hentschel
Media Sales
Phone: +49 40 514 44-195
hentschel@cash-online.de


