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16 Exklusiv-Interview Amundi Deutschland-Chefin von Amundi. Evi C. Vogl|, tiber
die Strategie fur 2019 und die Hausaufgaben fiir das Investmenthaus hierzulande.

46 Strategie-Gesprach Dialog Versicherung David Stachon, Generali
Versicherungen, Uber die Neuaufstellung des Spezialversicherers im Bereich Biometrie.

84 Digital Day 2019 ,The Fontenay" in Hamburg ist der Treffpunkt fiir Versicherer
und Vermittler, um die digitale Zukunft in Angriff zu nehmen.
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